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Highlights des Updates Q1/2011

Neuerungen dieses Updates sind u.a.:

® Zoomfunktion der Biometriedaten-Grafik
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® |ntegration Ambulante Kodierrichtlinien
- Einfache & Ubersichtliche Zuordnung der Dauerdiagnosen
- AKR-Ampel

NEU fiir Psychotherapeuten
® Automatisierte Therapieverwaltung
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Liebe ALBIS Anwenderin,
lieber ALBIS Anwender,

mit dieser Zusendung erhalten Sie lhre ALBIS-Aktualisierung in der
Version 10.0.

Das Einspielen des Updates ist fiir die KV-Abrechnung des
Quartals 4/2010 nicht erforderlich!

Die Ambulanten Kodierrichtlinien (AKR) sind anwenderfreundlich inte-
griert. Nutzen Sie bereits schon jetzt die Mdglichkeit zur frihzeitigen
Aktivierung — Ende der Ubergangsfrist: 30.06.2011!

Nach der Aktivierung der AKR haben Sie jederzeit die Méglichkeit,
diese wieder ganz einfach zu deaktivieren. Hinweise hierzu entneh-
men Sie bitte dem Kapitel ,Ambulante Kodierrichtlinien” aus der
Programm-Dokumentation.

Zustzlich sind |hre Anwenderwiinsche, die HzV-Anderungen sowie alle
weiteren KBV-Aktualisierungen mit diesem ALBIS-Update umgesetzt.

Detaillierte Angaben entnehmen Sie bitte der Programm-Dokumen-
tation, welche Sie in ALBIS lber den Mentlipunkt ? Infoseiten
Update-Info ALBIS Version 10.00 erhalten.

Bitte beachten Sie vor Einspielen des Updates die
Einspielanleitung, insbesondere den Hinweis zum Support
der Mircosoft Betriebssysteme.

Bei Riickfragen steht lhnen lhr ALBIS Vertriebs- und Servicepartner
unter der bekannten Rufnummer gerne zur Verfligung.

Wir freuen uns darauf, gemeinsam mit Ihnen die Herausforderungen
des neuen Jahres anzugehen und winschen lhnen und lhrem
Praxisteam einen guten Start ins Jahr 2011!

Herzliche GriiBe aus Koblenz!

Ihr ALBIS Team

www.albis.de




Einspielanleitung

Die Installation dieses Updates setzt mindestens die
erfolgreiche Installation der Version 9.90 voraus.
Uberpriifen Sie dies tber das Meni ? und den Unterpunkt
.Uber...”

Bereits seit mehreren Jahren ist seitens der Firma Microsoft
der Support verschiedener Betriebssysteme eingestellt.
Daher stellen wir mit diesem ALBIS Update den Support
fiir WIN 95 / WIN 98 / WIN NT ein. Ein Starten von ALBIS
unter diesen Betriebssystemen kénnen wir nach Einspielen
des Updates nicht gewéhrleisten. Sollten Sie eines dieser
Betriebssysteme verwenden, empfehlen wir lhnen friihzei-
tig, Kontakt mit lhrem zustédndigen ALBIS Vertriebs- und
Servicepartner aufzunehmen.

Bitte berticksichtigen Sie, dass der Einspielvorgang und die
damit in Zusammenhang stehenden Konvertierungen und
Aktualisierungen je nach Datenumfang und Rechner-
kapazitat einige Zeit in Anspruch nehmen kénnen. Wir emp-
fehlen Ihnen daher, das Update nur auBerhalb bzw. am
Ende der Sprechzeiten einzuspielen.

Fihren Sie vor dem Einspielen des Updates unbedingt eine
Datensicherung durch, die Sie Uber einen langeren
Zeitraum aufbewahren.

Bevor Sie das Update einspielen, beenden Sie bitte ALBIS
und das ifap praxisCENTER an allen Arbeitsplatzen. Das
ifap praxisCENTER beenden Sie, indem Sie mit der rechten
Maustaste auf das Symbol & in der Taskleiste klicken.
Wahlen Sie im Kontextmenii den Befehl Beenden. Nahere
Informationen diesbeziiglich finden Sie in der elektroni-
schen Programmdokumentation von ALBIS.
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10 Schritte zum erfolgreichen Einspielen lhres aktuellen ALBIS-Updates 10.0:

Nach dem Einlegen der DVD gelangen Sie in den
Startbildschirm. Folgen Sie bitte den Bildschirm-
Anweisungen.

Sollte der Startbildschirm nicht erscheinen, wéhlep Sie hier-
zu bitte Start Ausfihren und geben Sie im Feld Offnen fol-
genden Pfad ein: x:\install.exe

(x:\ ist dabei durch den Laufwerksbuchstaben lhres DVD-
ROM:-Laufwerks zu ersetzen)

Vor dem ersten ALBIS-Start ist es erforderlich, dass Sie sich
mit der Mindestberechtigung Hauptbenutzer an dem
Betriebssystem anmelden. Bitte beachten Sie diese
Notwendigkeit an allen Arbeitsplatzen!

Beim ersten Programmstart nach der Installation werden
die Datenbanken neu aufgebaut (konvertiert). Bitte starten
Sie ALBIS wa3hrenddessen an keinem anderen
Arbeitsplatz!

Die Updateinstallation ist abgeschlossen wenn der Dialog
ALBIS - Login erscheint.

Bitte beachten Sie die Hinweise zur Aktualisierung der
Gebiihrenordnungen. Fiir den Fall, dass aktuelle Daten der
GO-A, UV-GOA oder des EBM vorliegen, erscheinen ent-
sprechende Benachrichtigungen. Die Daten werden nicht
automatisch mit dem Einspielen des Updates aktuali-
siert!

Informieren Sie lhre Mitarbeiter rechtzeitig iliber die
Anderungen! Bei Rickfragen steht lhnen Ihr zustédndiger
ALBIS Vertriebs- und Servicepartner gerne zur Verfiigung.
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Online kommunizieren...

... aber sicher!

Die kostenlose* Kommunikationsplattform telemed.net bietet Arztpraxen,
MVZ's, Ambulanzen, Laboren, Krankenhidusern sowie Arztenetzen einen
einfachen, schnellen und datenschutzkonformen Informationsaustausch.

!ulcmed@net liefert lhnen viele Vorteile:

®  Verschliisselter Versand von Patientendaten

® |hre Kollegen kénnen die Daten einfach in ihr System Gbernehmen

® telemed.net ist in ALBIS integriert — Sie bendtigen keine neue Software
® Einsparung von Druck- und Portokosten

®  Jeder versandte Arztbrief ist iber die EBM-Ziffer 40120
mit 0,55 € abrechenbar

® Vermeidung von Doppeluntersuchungen, uvm.

* Fir die Nutzung von telemed.net fallen lediglich die mittler-

weile geringen, Gebiihren fiir die Nutzung des Internets an. @ 0261 -8000 1 600
info@albis.de

Die Praxis per App...

Durch die App fiir das iPhone
haben Arzte kiinftig ihre Kartei-
karten immer in Reichweite.

Die sichere telemed.net-Technolo-
gie ermoglicht einen Onlineabruf
der medizinischen Dokumentation
aus der Arztsoftware ALBIS und
eine optimierte Anzeige auf

dem iPhone-Display.

Gerade fiir Haus- und Heim-
besuche ist diese Funktion
zukunftsweisend und bietet dem
Arzt mehr Mobilitat und Komfort.

Direkt aus der App heraus kann
eine Wegbeschreibung gestartet
oder ein Patient angerufen werden.

Die innovative und zukunftsweisende Lésung
bietet lhnen folgende Vorteile:

® Einfache Patientensuche —

die Ergebnisliste ist ahnlich der Suche im App , Kontakte”
® Ubersichtliche Anzeige und intuitive Bedienung der Stammdaten
® Anzeige der wichtigsten medizinischen Daten —

Notfalldaten, Dauermedikation, Cave-Hinweis, Dauerdiagnosen

® Vereinfachte Anzeige der Karteikarte —
einfache chronologische Liste mit Filteroptionen, Bildern, Dokumenten

©0261-8000 1600
info@albis.de




Empfehlen Sie ALBIS und...

Q PRAXISWELT

MVZ oder Arztenetz:
ALBIS ist die Lésung!

Sie sind zufriedener ALBIS-
Anwender und kennen
Kollegen, die eine Praxis-
grindung oder einen
Softwarewechsel planen?

Ganz gleich ob Arztpraxis, ] ’ )

Prima!

Empfehlen Sie uns
weiter!

Die Pramie erhalten Sie
dann ganz automatisch...

Sie haben die Wahl zwischen drei attraktiven Prémien:

Wellnesswochenende
Drei Urlaubstage fur 2 Personen im Geniesser Hotel mit vielen Extras im Wert von bis zu
600,-€. Wahlen Sie |hr Wunschhotel der Premiumklasse aus einem Gutscheinkatalog aus!

Apple iPod nano
Der neue leichtere iPod nano 8 GB kommt jetzt mit Multi-Touch, integriertem FM-Radio,
Schritt-Zahler, Platz fir bis zu 2000 Songs oder 8 Stunden Video und vielem mehr...

Softwarepflege
Wir schenken lhnen drei Monate lang die in lhrer Praxis anfallenden ALBIS-Softwarepflege-
gebiihren - je nach Umfang entspricht dies einem Wert von bis zu 400,-€.

Jede erfolgreiche Empfehlung, die zu einem Vertragsabschluss fiihrt, wird belohnt!

©0261-8000 1600
info@albis.de



Sehr geehrte Arztin, sehr geehrter Arzt,
sehr geehrtes Praxisteam,

letztes Quartal noch als ,Vorgucker” gestartet, ist die PRAXISWELT nun in
voller Attraktivitat in lhrem Arztinformationssystem verfiigbar.

Unter dem lkon Q finden Sie ein einzigartiges Angebot-, Informations-
und Freizeitportal mit vielen spannenden Informationen und Angeboten
von namhaften Unternehmen. Lassen Sie sich inspirieren und informieren,
sei es bei einer geplanten Finanzierung, Ihrer Urlaubsplanung oder bei
der Gestaltung Ihrer neuen Praxishomepage. Losgeldst von den iiblichen
Praxisprozessen, bei denen lhre Software Sie umfassend und zuverldssig
durch den Arbeitstag begleitet, mochte die

PRAXISWELT Ihnen eine Auszeit bieten. Tauchen Sie ein in eine Welt am
Rande des Praxisalltags.

Die PRAXISWELT ist ein exklusiver Service fiir Arzte, die mit einem
CompuGroup Medical-Arztinformationssystem arbeiten. Die Angebote
sind allein fir diesen besonderen Anwenderkreis glltig.

Das klingt spannend? lhren Weg in die PRAXISWELT finden Sie iiber das
lkon Q am oberen oder unteren Bildschirmrand in der Symbolleiste.
Reinschauen lohnt sich - die PRAXISWELT wachst stetig. Im Laufe des
Jahres 2011 werden immer mehr Unternehmen ihre Dienstleistungs-

und Produktinformationen in die PRAXISWELT integrieren - immer mit
speziellen Rabatten und Sonderleistungen fiir Arzte und Praxispersonal.
Begleitend zum neuen Softwarebaustein bieten die folgenden Seiten lhnen
ausgesuchte Informationen rund um ausgewahlte Unternehmen der
PRAXISWELT.

Wir wiinschen Ihnen viel SpaB beim Stobern

lhr PRAXISWELT-Team
info@praxiswelt.info

Inhalt

Diese Unternehmen stellen Ihnen auf den folgenden Seiten
Informationen und Angebote zur Verfligung:

Deutsche Bank
Interview mit Cristof Reiser, Leiter Kundenbetreuung
Bestellung der Deutsche Bank medNachrichten

Finest Medical Marketing
Angebot fur modernes Praxismarketing

Speed-Sailing
Die Welt ist blau vom Meer aus
Ein antdrnendes Angebot



Die Deutsche Bank im Interview

,Wer nicht investiert,

schon verloren”

Der Strukturwandel im Gesund-
heitswesen stellt alle Akteure der
Branche vor grolse Herausforde-
rungen. Gewinner werden die sein,
die in ihre Praxis investieren, um
den Wandel mitzugestalten, sagt
Cristof Reiser, Leiter Kundenbetreu-
ung Deutschland, Deutsche Bank
Privat- und Geschéaftskunden AG,
im Interview mit ,,PRAXISWELT".

PRAXISWELT: Der Gesundheitsmarkt
ist in Bewegung. Wo liegen fiir Arzte
die starksten Veranderungen?

Reiser: Insbesondere in Regionen mit
starkem Wettbewerb geht es eher weg
von der Einzelpraxis hin zu mehr koope-
rativen, zu vernetzten und unternehme-
rischen Strukturen. Arzte werden sich
ausdifferenzieren zwischen den rein heil-
beruflich, medizinisch tatigen Vertretern
des Berufsstandes und dem unterneh-
merischen Arzt.

PRAXISWELT: Lohnt es sich aus lhrer
Sicht denn noch, sich niederzulassen?

Reiser: Das schon! Das Gesundheitswe-
sen ist eine relativ konjunkturunabhan-
gige Wachstumsbranche, auch aufgrund
der alternden Bevolkerung. Wir erwarten
fur die Volkswirtschaft in den kommen-
den Jahren ein Wachstum von durch-
schnittlich einem Prozent pro Jahr, in

hat im Wettbewerb

I s

Sieht vor allem bei geréateintensiven Praxen die Ten-
denz zu neuen Kooperationsformen: Cristof Reiser,
Managing Director bei der Deutschen Bank.

der Gesundheitswirtschaft werden es
nach den Prognosen drei Prozent sein.
Insofern ist es immer noch interessant,
sich niederzulassen. Die Frage ist nur:
wo und in welcher Form?

PRAXISWELT: Sehen Sie die Einzel-
praxis vor dem Aus?

Reiser: Vor dem Aus sicher nicht. Es
wird immer ein Nebeneinander der ver-
schiedenen Niederlassungsformen ge-
ben. Die Einzelpraxis hat den Vortelil,
dass die Patienten einen Ansprechpart-
ner haben, dem sie vertrauen. Im Wett-
bewerb mit grof3en Gesundheitszentren
kann das Mehr an langfristig orientier-
ter, personlicher und vertrauensvoller
Betreuung somit ein Vorteil sein. In eher
landlich gepragten Regionen werden
wir die Einzelpraxis vor allem dort weiter
finden, wo die Praxis quasi eine Mono-
polstellung hat. Eine besondere Koope-

Die Deutsche Bank im Interview

rationsneigung sehen wir dagegen bei
gerateintensiven und kliniknahen Fach-
gruppen, bei denen die Synergien im
Leistungsangebot und auf der Kosten-
seite besonders hoch sind.

PRAXISWELT: Viele Arzte sind verun-
sichert durch standig wechselnde Hono-
rarsysteme. Welche Griinde sprechen
zurzeit daflir, Geld fur eine Arztpraxis in
die Hand zu nehmen?

Reiser: Viele Grinde! Zunachst: Wer
nicht investiert, hat im Wettbewerb
schon verloren.

PRAXISWELT: Das allein wiirde einen
zweifelnden niedergelassenen Arzt sicher
nicht Uberzeugen.

Reiser: Das ist ja auch noch nicht alles.
Zum einen waren die Zinsen noch nie so
niedrig wie jetzt. Zum anderen ist das
natlrlich ein Argument fir Patienten, in
eine Praxis zu kommen, wenn sie wis-
sen, dass dort die modernsten Geréte
stehen. Und nicht zuletzt bieten moder-
ne Gerate oft auch Mdoglichkeiten, Zu-
satzleistungen zu verkaufen.

PRAXISWELT: Stichwort Investitions-
kredite: Die Kassenarztliche Bundes-
vereinigung und die Kreditanstalt fir

Wiederaufbau tingeln gerade durch
die Lande, um es Arzten mit giinstigen
Konditionen schmackhaft zu machen,
in ihre Praxen zu investieren. Sind die
Konditionen der Banken und der ande-
ren Anbieter am Markt nicht attraktiv
genug?

Reiser: Ganz im Gegenteil. Im Sinne einer
guten Beratung ist es fur uns selbst-
verstandlich, dem finanzierenden Arzt
Zugang zu den zinssubventionierten
Darlehen der KfW oder auch anderer re-
gionaler Forderinstitute zu gewahren.
Damit erhalt der Arzt Darlehen auf Basis
eines ohnehin sehr niedrigen Zinsniveaus
noch gunstiger. Bei Praxiskrediten ha-
ben wir im Vergleich zum Vorjahr ein
Wachstum von 13 Prozent erzielt und
wir gehen von einem weiteren Wachs-
tum durch den Systemwechsel im Ge-
sundheitswesen aus. Wir sehen uns hier
als Partner der Arzte und arztlicher Ko-
operationen jeder Art.

PRAXISWELT: Vor zwei Jahren haben
Sie angekuindigt, ihre Kundenzahl bei
Arzten und Zahnérzten zu verdoppeln.
Wie weit sind Sie seitdem gekommen?
Reiser: Wir haben als Bank einiges er-
reicht. Von 30.000 Arzten und Zahn-
arzten sind wir auf jetzt 43.000 Kunden
gewachsen, die unsere Leistungen in
Anspruch nehmen. Wir sehen uns bei
der Kundenbetreuung als ganzheitli-
chen Berater und bringen dabei unsere
Starken in allen Finanzfragen gleicher-
mafden ein, egal ob in der Vorsorge, im
Kredit- oder im Wertpapiergeschaft.
Wir sind ja auch eine sehr starke Wert-
papierbank, die den privaten Finanzbe-
darf des Arztes abdecken kann, und mit
Uber 770 Standorten in Deutschland in
der Flache prasent.
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Fax01818-1001*

Jetzt medNachrichten regelmaldig
kostenlos lesen

Deutsche Bank medNachrichten — der Informationsservice bringt quartalsweise die
wichtigsten Themen auf den Punkt und berichtet aus den Bereichen:

m Gesundheitsmarkte

| Aus den Regionen

| Aus aller Welt

m Honorar

m Praxis, Steuern und Recht
®m Finanzen

So gewinnen Sie schnell und komprimiert alle
Informationen, die fir die Wettbewerbsfahigkeit
und die Marktstellung lhrer Praxis heute wie
morgen von Bedeutung sind.

[ Ja, ich mochte Deutsche Bank medNachrichten kostenlos per
Post erhalten.

Adresse

Vorname, Name

Praxis

Stral3e, Nr.

PLZ, Ort

Telefon

Filial-/Kontonummer (falls Sie bereits Kunde der Deutschen Bank sind)

Die Deutsche Bank verarbeitet und nutzt die von lhnen erhobenen personenbezogenen Daten auch fiir Zwecke
der Werbung oder der Markt- oder Meinungsforschung. Der Verarbeitung und Nutzung lhrer personenbe-
zogenen Daten fiir die vorgenannten Zwecke kdnnen Sie jederzeit widersprechen. Telefon 01818-1000*.

*9,9 Cent/Minute aus dem deutschen Festnetz; Mobilfunktarife konnen abweichen.

it finest
medicalmarketing
www.gute-praxis-werbung.de

Meine Praxis-Website
soll genauso gut sein
wie ich!
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Modernes Praxismarketing —
nutzen auch Sie das Potenzial!

Finest Medicalmarketing ist eine der flihrenden Spezial-Werbe-
agenturen fr Praxiskommunikation in Deutschland. Wir bieten
Ihnen ein umfangreiches Angebot an Leistungspaketen fir lhre
Patientenakquise und Patientenpflege.

Fur Online-Marketing, strategische Praxisberatung bis hin zu
hochwertigen Websites und einem umfassenden Praxis Corporate
Design sind wir fir Sie der richtige und kosteneffiziente Anbieter.

Das FMM-Team aus Medizinern und Marketingprofis steht lhnen
zur Verflgung unter Tel. (089) 720 69 150

Preise und Referenzen: www.gute-praxis-werbung.de

NGEBOT
< PRAXISWELT-VORTEILSA

Alle FMM-Angebote mit
15% Preisnach\ass

+ finest
medicalmarketing

Marketing und Design fir lhre Praxis

Konradinstrafie 5- 81543 Minchen - E-Mail: info@finest-mm.de

&
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Die Welt ist blau vom Meer aus

Segeln Sie auf der Siegeryacht des Volvo Ocean Race!

speedsailing bietet authentische Segelevents und unverwechselbare
Incentives auf legendaren Rennyachten. Darunter auch die lllbruck,
Siegeryacht des Volvo Ocean Race 2002.

Drei technisch und konditionell in gleichwertigem Zustand befindliche
Boote gehdren zur speedsailing-Flotte und konnen flexibel verchartert
werden. Mit der Erlebniswelt High-Tech Rennsegeln wird lhnen ein idea-
les Umfeld fur ausgesuchte Segelveranstaltungen und attraktive Incen-
tives mit Ihrem Praxisteam oder im Freundeskreis prasentiert.

Nutzen Sie die weltweit einmalige Moglichkeit rasante Segeltouren oder
spannende Match Races - wie sie beim weltbekannten ,,America‘s Cup®
stattfinden - zu erleben.

Im Folgenden finden Sie ein Angebot, das speziell fir die Nutzer der
PRAXISWELT gilt.

Ihr speedsailing-Team

speedsailing



segel events

auf orig LEL

ocean racern

Ein antérnendes Angebot

Segeln Sie wie die Profis auf einem von drei legendaren Schiffen wie
z.B. der lllbruck, der Siegeryacht des Volvo Ocean Race 2002 und
begegnen Sie den Kraften den Natur.

GenieBen Sie die frische Seeluft, Sonne und Salz. Greifen Sie mit in die
Schoten und setzen Sie mit der Crew die Segel. Holen Sie den Genna-
ker dicht und lassen Sie sich von einem ganz besonderen Segelaben-
teuer faszinieren!

Kontaktieren Sie uns liber einen der folgenden Kanale und erhal-
ten Sie bei Angabe des Kennwortes ,,PRAXISWELT“ 10% Rabatt auf
lhre Buchung.

Telefon +49(0)381-666 90 20
Telefax +49(0)381-666 90 21
www.speedsailing.de
info@speedsailing.de




